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3 Chuveiros programados com temperatura ideal
INDUSTRIAS

EDIFICAGOES Luxo para a classe média
PREDIOS PUBLICOS .
~ Fonte: Jornal do Brasil - 29.11.2009
GESTAO ENERG. MUNIC.

ILUMINAGAC PUBLICA Brasil - A demanda cada vez maior da classe média por produtos de automacéo residencial,

NOVIDADES ®  a1é6m do progresso da indUstria brasileira especializada no assunto, esta possibilitando o
EVENTOS barateamento dos prec¢os e tornando acessivel o que antes era considerado puro luxo.
NOTICIAS Chuveiros programados com temperatura ideal e controle dos gastos de agua e luz, portas
SELO PROCEL automaticas que identificam os moradores por leitura biométrica (impresséo digital), ar-
PREMIO DE ENERGIA condicionado, luzes e aparelhos domésticos monitorados por celular: é possivel adquirir um
BIBLIOTECA pacote que custe entre R$ 4 mil e R$ 50 mil.

DOWNLOADS . o - . . .
LINKS UTEIS Segundo a Associacao Brasileira de Automacédo Residencial (Aureside), que tem 250
CONSUMIDOR empresas e profissionais associados, a competitividade entre empresas de automacao com

precos mais acessiveis comecgou a se intensificar ha cinco anos, quando as solugbes
APRENDA BRINCANDO  prasileiras ja estavam mais desenvolvidas e um publico maior estava a procura de inovacgées
em residéncias.

"Os consumidores da classe média estédo muito interessados em produtos tecnoldgicos.
Existem inumeras possibilidades além das opc¢des de luxo, como equipamentos que
promovem economias, sustentabilidade e também produtos especializados para deficientes
fisicos, como cadeiras que permitem o controle de toda a residéncia"”, declarou Thales
Cavalcanti, diretor-executivo da Aureside. "Uma vez acostumada a uma nova tecnologia, a
sociedade ndo tende a retroceder.

Tendéncias

Uma parceria entre a iHouse, empresa de automacgéo residencial e nautica, e a
empreendedora Helbor, vai lanc¢ar inicialmente 1.100 apartamentos de padrédo médio a alto
em seis cidades brasileiras, com pelo menos um produto automotivo cada. Segundo o
gerente comercial da iHouse, Renato Oliveira, as unidades ndo serao mais caras por isso.

"S&o apartamentos entre 100 e 240 metros quadrados, que custardo a partir de R$ 300 mil",
informou Oliveira. "Os moradores poderao optar por expandir a tecnologia de suas
residéncias contratando pacotes promocionais a partir de R$ 5 mil, divididos em até 24
vezes".

A iHouse precisou aumentar em 30% o quadro de funcionéarios do departamento comercial,
que ira atender aos interessados, segundo Oliveira. O fato da empresa ser 100% nacional
facilita muito o barateamento dos precos.

"Com as boas expectativas para o mercado imobiliario no ano que vem, estimamos crescer
100% em 2010", disse Oliveira.

A empreendedora Helbor prevé um valor global de vendas de R$ 1 bilh&o e acredita sair a
frente da concorréncia.

"Na hora da escolha entre entre dois apartamentos na planta em uma mesma regidao, com a
mesma faixa de pre¢o, de empresas reconhecidas no mercado, ter itens automotivos ira
fazer muita diferenca", declarou o vice-presidente Executivo da Helbor, Henry Borenstein.
"Aumenta o status de clientes de classe média alta que passam a dispor de itens que até
entdo s6 eram encontrados em residéncias de altissimo padrao".

A fabricante de produtos de automacéao residencial All Converge, fundada ha seis anos em
Porto Alegre (RS), é especializada em producdo em larga escala para prédios.

Com tecnologia totalmente brasileira, a fabrica funciona com um total de 20 funcionarios. Os
produtos sao vendidos para as 150 empresas integradoras espalhadas pelo Brasil, que sdo
responsaveis por fazer as instalacdes e prestar assisténcia técnica na sua regiéo.

De acordo com o engenheiro e diretor da empresa, Eber Roberto da Silva, a All Converge

fornece produtos para a construgcédo de, em média, 10 empreendimentos por més no Brasil,
dentre os quais 70% séo para a classe média e média alta.
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"Os apartamentos, que ja tém os nossos produtos, custam de R$ 220 mil a R$ 700 mil",
disse Silva. " Observamos um crescimento de 100% das vendas este ano e a tendéncia é
continuar subindo".

Ja a Automatic House, integradora de automacéao residencial, localizada em Sorocaba (SP),
estd no mercado h&a apenas sete meses, mas faz previsées muito positivas.

"Dos meus ultimos clientes, 90% tinham residéncias de até 300 metros quadrados. As
solugBes tecnoldgicas custam a partir de R$ 4 mil", declarou o empresério e engenheiro
Rubens Augusto.

A sociedade se acostuma rapidamente a novas tecnologias", disse Thales Cavalcanti, diretor-
executivo da Aureside.
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